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Hihamoltes oportunitats so-
bretot enla construccio, per-
que hi ha grans programes
per reduir el deficit d’habi-
tatge. Calen emprenedors
amb idees per fer habitatges
de qualitat, baix preuirapida
execucid. També en els
camps de D'electricitat i del
vi, que estan creixent molt.

LECTURES

Un manual

cr

enamorar els clients

SEDUCE Y VENDERAS

Enrique de Mora i Sara Villegas
EMPRESA ACTIVA

15 €

Elllibre té un puntde partida,
una historia d’amor com a
base per reflexionar sobre el
moén del marqueting i les
vendes. Lahistoriadelarela-
ci6 que s’estableix entre els
protagonistes serala guia que
permetialsautors exposar les
estrategies de seduccié que
ha de desenvolupar una em-
presa davant dels seus possi-
bles clients. D’aquesta ma-
nera, el lector anira saltant
rigorosament d’una relacié
amorosa a una possible rela-
ci6 entre una empresaiel seu
client potencial, ja que les
dues tenen un denominador
comu. Es tracta de les emo-
cions com a eina de seduccio,
ja que en les decisions de

Seduce -
y venderas

El manua] delinigys
Pars eNAMCTAT & s chionses
¥ conmumidores

compra i en la fidelitat a un
producte ounamarca, elcer-
vell genera els mateixos neu-
rotransmissors, hormones i
components quimics que els
que s’utilitzen quan ens ena-
morem.

LECTURES

Ca

4 0n camina

el dilema digitals

LLIURES O VASSALLS

Aina Fernandez i Aragonés
Albert Garcia Pujadas

EL VIEJO TOPO

18 €

Els autors proposen ajudar-
nos a comprendre aquest
mon complex, on tecnologia
i digitalitzacié sén protago-
nistes d’un historic punt
d’inflexi6 que afecta tots els
ambits. Amb amenaces reals i
enormes oportunitats: mo-
difica I’economia i les em-
preses; genera amenaces
comlainseguretatolamanca
de privacitat; obre el debat
sobre el futur de les ciutats o
I’evoluci6 de I’especie; o que
planteja canvis en el model
educatiu o energetic, per ca-
ducats i insostenibles. La
col-laboraci6 sempre ha tin-
gut un paper clau, pero in-
ternet i la digitalitzacié les

VASSALLS?

EL DILEMA DIGITAL

propicien més que mai, per
compartir coneixement o
qualsevol actiu, inclosa la
feina. La fabricaci6 digital,

impulsada pel moviment
maker, pot provocar canvis
en produir objectes.

CONSULTORI FISCAL

SOBRE LA PLUSVALUA

MUNICIPAL

Per qué es declara

inconstitucional la

plusvilua dels
municipis?

El Tribunal Constitucional ha
declarat nuls i inconstitucio-
nals uns quants articles de la
Norma Foral de Guiptiscoaque
regula la Plusvalua Municipal
(impost sobre I'increment de
valor dels terrenys de natura-
lesa urbana). La qiiestié no és
nova. Aquest impost va ser
creat per gravar l'increment
del valor del terrenys pero, de
la manera com esta configurat
(es calcula I'import a pagar en
funcié del valor cadastral),
obliga al pagament encara que
no hihagiaugmentrealdelva-
lor de I'immoble, cosa que va
en contra dels principis basics
obligatoris en la regulacié de
qualsevol impost. Aquesta in-

justicia, amb I'explosié de la
bombolla immobiliaria, es va
posar de manifest exagerada-
ment i es van presentar mol-
tissims recursos. Com dic, la
norma declarada inconstitu-
cional és la norma foral gui-
puscuana. Encaranos’hanre-
solt els recursos presentats
contra la normativa estatal
pero el normal és que corri la
mateixa sort. Haurem d’estar
molt atents a I’evolucié dels
esdeveniments. Es possible
que, comvapassarambelcén-
tim sanitari, sigui convenient
presentar una sol-licitud de
rectificacid de les declaracions
presentades i esperar que els
tribunals resolguin en el ma-
teix sentit.

DANIEL GIMENEZ
ASSESSOR FISCAL, AUDITOR DE COMPTES
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CONSULTORI FISCAL

LA FISCALITAT ENTRE
EL LISING I EL RENTING

Quina diferéncia

hi ha entre lising

irénting?
El lising és un contracte d’ar-
rendament financer d’'un bé
amb opci6 de compra, a canvi
d’unaquota mensual. En fina-
litzar la durada pactada I’ar-
rendatari té 'opci6 d’adquirir
el bé pagant la “quota de valor
residual”. Durant la vigéncia
del contracte es considera un
actiu immobilitzat (es pot de-
duir com a despesa 'amortit-
zacid delbéaldoblede taules o
al triple per a les pimes). Es
transmeten les obligacions
derivades de la propietat,
com impostos, assegurances
o manteniment. El rénting és
més un contracte de lloguer
d’un bé a més llarg termini,
per una quota mensual. El
contracte es pot renovar. El
contracte es formalitza amb

I’empresa que ofereix el ser-
vei, no calserunaentitat ban-
caria. El rénting no ofereix
opcid decomprainoestrans-
meten els drets i obligacions
derivats de la propietatino es
paguen les despeses. Les quo-
tes sén deduibles perque sén
una despesa. I 'IVA suportat
es pot deduir en un 50%.

Ambdos tenen els avantat-
ges de facilitar la compra de
béns a pimes i autonoms amb
dificultats de financament o
permet renovar els béns i do-
tar 'empresa d’eines moder-
nes i actualitzades. En cas
d’insolvencia cap la devolu-
ci6 del bé arrendat i la can-
cel-lacié del contracte. Les
quotes de lising tenen inte-
ressos meés alts.

ORIOL SEGURA-ILLA
SEGURA-ILLA & CLAVERA




